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#8 ASOCIACIONES 
CLAVE

#7 ACTIVIDADES 
CLAVE

#6 RECURSOS CLAVE

2# PROPUESTA DE 
VALOR

4# RELACIÓN CON 
LOS CLIENTES

# 3 CANALES

# 1 SEGMENTOS DE 
CLIENTES

#9 ESTRUCTURA DE COSTES #5 FUENTES DE INGRESOS

Nuestro producto esta 
e n f o c a d o a u n 
mercado de masas ya 
que es un articulo que 
todos pueden utilizar y 
cualquier persona con 
poder adquisitivo lo 
puede tener.

Ofrecemos una alta 
gama de filtros Soma 
que cumplen con el 
objetivo de garantizar 
t u s a l u d a n t e e l 
consumo de agua, un 
producto indicado para 
la nuevas generaciones 
que buscan ser más 
sustentables. Comunicación: 

@SOMAWATER


Venta: https://
soma.health.blog


Distribución: FedEx, 
UPS. 

Las variables que nos 
permitirán obtener clientes 
de manera progresiva son 
las redes sociales a través 
de campañas de publicidad 
que tenga como premisa 
l a s o s t e n i b i l i d a d y 
asistencia personalizada

Podemos tener ingresos por transacciones derivadas de 
pagos puntuales de los clientes y también de ingresos 
derivados de pagos periódicos.

C i e n t í f i c o s p a r a l a 
generación de accesorios 
amigables con el medio 
ambientes. Fabricantes 
para la producción a gran 
e s c a l a . S o c i o s y 
c o l a b o r a c i o n e s c o n 
famosos. 

N u e s t r a s p r i n c i p a l e s 
actividades son la producción 
y d i s t r i b u c i ó n d e l o s 
productos, actividades que se 
llevaran acabo mediante 
terceros los cuales cuenten 
c o n l a s h e r r a m i e n t a s 
n e c e s a r i a s p a r a l a 
producción. 

Al ser una producto 
que trabaja con agua, 
podemos crear alianzas 
c o n l a s d i v e r s a s 
marcas de agua que 
existen en el mercado 
como por ejemplo; 
Evian.
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